Ответьте на следующие вопросы:

1. Этика убеждения: где, на ваш взгляд, проходит граница между добросовестной аргументацией и манипуляцией в бизнес-контексте? Какие принципы помогают вам оставаться по эту сторону границы в реальных кейсах?

2. Что такое риторическая ситуация (цель, аудитория, контекст, канал) и как каждый из ее элементов влияет на выбор стратегии и стиля сообщения? Приведите пример из деловой практики.

3. Ethos, pathos, logos: как вы бы сбалансировали эти апелляции в выступлении/письме для достижения конкретной бизнес-цели? Когда и почему перевес одной из апелляций может быть неэффективен или неэтичен?

4. Построение аргумента: из каких этапов складывается убедительное рассуждение в деловой среде, и как вы проверяете его устойчивость к возражениям? Покажите на выбранном кейсе.

5. Логические ошибки и когнитивные искажения: какие из них чаще всего встречаются в деловом общении и переговорах? Как их распознавать и мягко корректировать в диалоге, сохраняя отношения?
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